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Checklist 

- Listez ici les produits possibles pour monétiser votre idée : 
 

 

 

  

- Puis vérifiez pour chaque produit qu’il valide ces différents critères : 
Il résout le problème de vos visiteurs 

Un marché existe (de l'argent est échangé pour acheter le type de 

produit ou service que vous souhaitez vendre) 

Il véhicule les valeurs de votre cible 

Le concept est attractif émotionnellement 

Il va provoquer le bonheur de votre cible 

Il contribue à la pérennité de l'entreprise 

Il est licite et légal 

 

Note : Si le produit que vous souhaitez créer est TOTALEMENT NOUVEAU sur votre 

marché, faites une étude de marché auprès de vos prospects ou d’un panel. 

Pour rentrer sur votre marché de façon efficace, vous avez 3 stratégies principales : 

 

- Créer un produit d’appel : Un produit peu cher, qui demande peu d’engagement à 

vos prospects, afin de créer une première relation et de vous construire une clientèle 

plus facilement. 

- Créer un produit « vache à lait » : Votre meilleur produit, de qualité supérieure, celui 

que vous vendrez pour de nombreuses années, afin de favoriser le bouche à oreille. 

- Créer un produit haut de gamme : Un produit avec un coût très élevé, et une offre 

qui sort de l’ordinaire, afin de vous positionner comme un acteur imposant de votre 

marché. 
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- Quelle forme va prendre votre produit : 
 

Une audience (la publicité) 

Un produit physique 

Un produit virtuel : Lequel  

Un produit d'information 

Un abonnement 

 

Sur le long terme, attelez vous à tendre vers ces 3 critères : 

 

- Multiplier les sources de revenus 

- Multiplier les supports 

- Vous spécialiser 

 

Si vous ne le faites pas, vos concurrents sont ceux qui le feront avant vous. Le web 

francophone est encore bien loin de ce qu'il pourrait être, et le développement de 

l'usage du multi-support, vous donne l'opportunité de créer une différence par 

rapport aux acteurs qui sont déjà présents sur votre marché. 

IMPORTANT : Au début, concentrez-vous sur un seul produit, un produit qui vous 

permettra d'avoir NON PAS vos premiers revenus, mais vos premiers clients. 

 

- Expliquez désormais en quelques lignes votre modèle économique : 
 

 

 

 

 

Note : Au fil de votre activité vous aurez l'opportunité de faire évoluer votre modèle 

économique. C'est comme ça que j'ai adopté la vente de packs de smileys sur 

BestEmoticon. 
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Voici également deux concepts pour vous aider à automatiser votre activité : 

- Soit vous décidez de déléguer les tâches externes à l'entreprise (Gérer la publicité, 

création des produits, encaissements, facturation etc.) 

- Soit vous faites développer des processus (En embauchant des employés ou 

prestataires) ou installez des outils pour automatiser la procédure en interne. 

 

- Listez les différentes étapes de votre processus de conversion (puis 
choisissez la façon de l’automatiser): 

 

Déléguer en externe   |   Développer en interne 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

La deuxième solution est la plus envisageable, lorsque vous commencez à avoir un 

volume important de tâches à déléguer (Vous pouvez également vous aider d’outils). 

Exemple : Pour 10 ventes par an, il vaut mieux sous-traiter sa comptabilité. Pour 10 

000 ventes, il vaut mieux la réaliser en interne. 
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Il s'agit à mes yeux, de l'étape la plus difficile du développement d'une Web-

Entreprise : Créer le produit idéal par rapport à votre cible, vos visiteurs, et vos 

ambitions. 

La publicité vous demandera un énorme effort d'acquisition de trafic, tandis qu'un 

produit payant vous demandera un énorme effort marketing. Du choix de votre 

modèle économique, dépend tout le reste de votre développement. C'est d'ailleurs 

pour cette raison, que vous devez déjà le définir dès le début de l'activité 

A très vite : http://www.objectifmonetiser.com ! 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.objectifmonetiser.com/
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Ce feuillet d'exercices vous est fourni gratuitement par « ObjectifMonétiser.com ». 

Vous avez le droit de le partager, de le publier, de le renvoyer, à condition d’en citer 

sa source, et de respecter la loi et les bonnes mœurs. 

 

Visionnez davantage de vidéos de formation et téléchargez de nouveaux feuillets 

d’exercices en vous rendant sur http://www.objectifmonetiser.com. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.objectifmonetiser.com/
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